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Bvr Veneto Centrale:

«Dimensioni competitive»

« Laraccolta
complessiva salita
a 5,5 miliardi, +6%
su dicembre 2023
Peril dg Bertollo e il
condirettore Iselle
dati incoraggianti

ALESSANDROAZZONI

I battesimo ufficiale ¢ avve-
nuto lo scorso primo luglio.
Da quel giomo ¢ operativa
Bvr Banca Veneto Centrale,
la nuova bee nata dalla fusio-
ne della Banca del Veneto
Centrale con Bvr Banca, lega-
te alla capogruppo Cassa
Centrale. Per numero di filia-
li e di masse amministrate é
oggi la seconda bee del Nor-
dest e il terzo istituto banca-
rio di Cassa Centrale, forte di
una rete di 87 filiali, 120mila
clienti e oltre 20mila soci.
Opera con 586 dipendenti in
un territorio esteso frale pro-
vince di Padova, Rovigo, Vi-
cenza, Verona, Treviso e Fer-
rara, con uno sconfinamento
in Trentino ein Lombardia.

La prima semestrale deli-
neaun istituto in piena salu-
te, con masse amministrate
in crescita oltre i 7,8 miliardi
di euro e un utile netto di
36,2milioni.

«1 dati aggregati del primo
bilancio semestrale sono
molto incoraggianti e ci con-
sentono di competere ad ar-
mi pari con i principali
players del mercato finanzia-
rio», commenta il direttore
generale Claudio Bertollo,

«La raccolta complessiva e
salita a 5,5 miliardi, quasi il
%% in pit rispetto al dicem-
bre 2023, di cui gquasi 3,5 mi
liardi sotto forma di raccolta
diretta. Grazie ai nuovi finan-
ziamenti concessi a famiglie
ed imprese, gli impieghi sfio-
rano i 2,3 miliardi, 245 milio-
ni dei quali sotto forma di
L.500 mutui erogati nel pri-
mosemestredel 2023».

Bertollo sottolinea poi i li-
velli di eccellenza dell'attivo
con un Npl ratio netto pari al-
lo 0,15%, un livello tra i pil
contenuti. Nella prima meta
dell'annoil patrimonio netto
¢ salito quindi a 400 milioni
dieuro, il 5,8% in pinrispetto
al dicembre del 2023 conun
indice Cetl al 28%, un indica-
tore tra i migliori dell'intero
panorama bancario. Negli ul-
timi mesi € proseguita anche
la strategia di riposiziona-
mento del portafoglio titoli
di proprieta per beneficiare
dei maggiori rendimenti pre-
sentinel mercato.

«Uno degli obiettivi prima-
ri della banca é il rafforza-
mento del ruolo di supporto
alle economie locali», ag-
giunge il condirettore Gio-
vanni Iselle. «Grazie alla fu-
sione puntiamo a migliorare
la solidita patrimoniale ¢ a
raggiungere una dimensio-
ne tale da poter competere
in modo pin efficace sul mer-
cato. L'obiettivo € diventare
un partner di riferimento
non solo per la concessione
di credito, ma anche per la

gestione dei servizi finanzia
ri a lungo termine come la
pianificazione previdenzia-
le e la gestione patrimoniale,
offrendo soluzioni piQ strut-
turate non solo alle piccole
imprese ma anche a quelle
pit grandi. Cruciale sara il
controllo dei costi per man-
tenere margini competitivi.
Dovremo poi continuare ad
investire in tecnologia e au-
tomazione riducendo le spe-
se operative con la digitaliz-
zazione dei processi.

Per Iselle il generale rallen-
tamento economico in atto
non coinvolge l'intero tessu
to produttivo. «I settori legati
al consumo discrezionale co-
me abbigliamento e lusso, so-
no tra i pitt colpiti dalla con-
giuntura poiché i consuma-
tori, di fronte all'aumento
dell'inflazione e all'incertez-
za economica, stanno ridu-
cendo le spese superflues,
prosegue. «E l'aumento dei
costi energetici e delle mate-
rie prime ha messo pressio-
ne sulle aziende manifattu-
riere e industriali. Il rallenta-
mento ¢ visibile soprattutto
nell'automotive e nella side-
rurgia. In salute sono invece
le aziende legate al settore
energetico; stanno benefi-
ciando di prezzi elevati, so-
prattutto nel comparto pe-
trolifero e del gas grazie
all'aumento della domanda
globale e alla volatilita dei
prezzi. Anche l'energia rin
novabile sta vedendo inve-
stimenti robusti trainati da
politiche governatives.



Sul consolidamento avve
nuto nel mondo del credito
cooperativo dalla riforma
del 2016, Bertollo parla di
una stagione non ancora ter-
minata. «A mio avviso c'éan-
cora spazio per ulteriori ag-
gregazioni, specialmente

per migliorare I'efficienza
operativa, affrontare le sfide
regolamentari e tecnologi-
che, e rafforzare la solidita
patrimoniale. Le aggregazio-
ni vanno pero pianificate at-
lentamente e gestite per pre

servare l'identita cooperati

va e il legame con il territo
rio, i principali punti di forza
delle nostre banches.

Il direttore generale Claudio Bertollo (a destra) e il condirettore Giovanni Iselle



