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L'intervista - BVR Banca del Veneto Centrale offre supporto alleimprese di Thiene

Un partner di fiducia per il territorio

¥ La voce del Presidente di
BVR Banca del Veneto Centrale
Maurizio Salomini Rigon ci aiuta
a comprendere a fonda il ruclo
di questo istituto per le aziende

del tenitorio di Thiene,
me valuta la vesilienza del

tessuto imprenditoriale di
Thiene rispetto alle sfide eco-
nomiche affrontate nel 2024?
«La resilienza del tessuto im-
prenditoriale di Thiene si & con-
fermata nel 2024, nonostante
le sfide economiche globali,
I'aumento dei costi operativi e
le difficolta nei mercati di riferi-
mento. Le imprese locali, grazie
a innovazione, filiere solide e
vocazione all'export, hanno sa-
puto mantenere competitivita
e sostenibilita. Pur con un ral-
lentamento negli investimenti,
dovuto all'attesa di maggiore
stabilita, gli imprenditori hanno
puntato su efficienza, digitaliz-
zazione e diversificazione. BVR
Banca ha supportato queste
realta con soluzioni finanziarie
su misura, affiancandole nel-
la gestione quotidiana e nella
crescita, per affrontare il futuro

con solidita».
Qual & il ruolo di una banca

cooperativa nel sostenere le
imprese del tewitorio di fronte
alle sfide economiche?

«ll ruolo di una banca cooperati-
va nel sostenere le imprese del
territorio & centrale, soprattutto
nei momenti di incertezza eco-
nomica. La nostra missione va
oltre il credito: siamo un part-
ner difiducia che offre supporto
concreto e personalizzato.
Grazie alla conoscenza del con-
testo locale e al legame con |l
tessuto produttivo, forniamo
soluzioni finanziarie flessibili,
aiutando le aziende a superare
difficolts e a cogliere opportuni-
ta. llnostro modello cooperativo,
basato su prossimita e mutua-
lita, ci permette di valutare non
soloi numeri, ma anche il valore
del capitale umano e dell'in-
novazione. Attraverso iniziative
di consulenza e programmi di
educazione finanziaria, promuo-
viamo investimenti sostenibili
e strategie di sviluppo a lungo
termine, rafforzando la competi-
tivita delle imprese locali».
BVR ha continuato a investire
sia nell'espansione fisica, che
nei servizi digitali. A fronte

della progressiva digitaliz-
zazione delle banche, come
intendete bilanciare I'inno-
vazione tecnologica con la
vostra identita radicata nel
tenritorio?

«ll nostro obiettivo & coniugare
innovazione e tradizione, man-
tenendo il forte legame con il
territorio che caratterizza il no-
stro modello cooperativo. La di-
gitalizzazione & imprescindibile
e abbiamo investito in servizi
online, home banking evoluto
e pagamenti digitali per un’e-
sperienza pill semplice e sicura.
Tuttavia, la tecnologia non deve
sostituire il rapporto diretto con
soci e clienti. Continuiamo a
investire nella rete difiliali, che
restano punti di consulenza e
supporto per famiglie e impre-
se. Il nostro modello & ibrido:
uniamo il meglio dei servizi di-
gitali con la vicinanza e la perso-
nalizzazione tipiche delle BCC,
garantendo innovazione senza
perdere identita e radicamento
nelle comunita».

In un contesto economico in
continua evoluzione, quali ri-
tiene saranno le maggiori op-

portunita e le sfide piii signi-
ficative che il territorio dovra
affrontare nel prossimo bien-
nio? Come si sta preparando
BVR per accompagnare le
imprese in questo percorso?
«|l prossimo biennio portera
sfide importanti, ma anche
opportunita per il territorio. Le
imprese dovranno affrontare
lincertezza geopolitica, l'infla-
zione e i costi energetici, ma
avranno nuove possibilith gra-
zie alla transizione ecologica,
alla digitalizzazione e all'inno-
vazione, con incentivi a livello
nazionale ed europeo.

BVR Banca Veneto Centrale
& pronta a supportarle con un
modello di banca di relazione,
investendo nella consulenza
per l'accesso al credito, gli stru-
menti agevolativi e la gestione
della liquidita. Puntiamo su so-
luzioni finanziarie innovative e
sul sostegno agli investimenti
in sostenibilita e digitalizzazio-
ne, due leve strategiche per il
futuro.

Il nostro obiettivo & essere un
partner solido, affiancando gli
imprenditori nelle loro scelte
strategiche e contribuendo alla
crescita del territorio».



